
 
 

Référence de l’offre : CDD-2024-2 

 

Commercial Sédentaire F/H 

 

L’entreprise : 

Dans le cadre d’un remplacement, nous recherchons un(e) Commercial(e) sédentaire en CDD pour 

notre agence de Toulouse. 

La société Alliantech est un acteur important dans la diffusion de solutions d’instrumentations. 

Principalement actif dans les domaines de la mesure dynamique comme la vibration, l’acoustique, 

le déplacement ou la pression, nos équipes commerciales proposent des systèmes adaptés et 

performants à nos clients. Ces systèmes complets (capteurs, câbles, conditionneurs, systèmes 

acquisitions) peuvent être composés de produits issus de la distribution ou conçus par nos équipes 

R&D. 

Définition de poste :  

Rattaché à notre direction commerciale, vous êtes l’interface commercial privilégié de l’entreprise. 

Vous disposez d’un profil commercial souhaitant évoluer vers la vente technique. 

Orienté client, vous êtes curieux. Votre sens de l’écoute et votre esprit d’équipe seront un atout 

essentiel pour remplir votre mission.  

Dans le cadre de ce poste, vous participez aux activités de conseils et de ventes auprès de nos 

clients. Vous accompagnez les commerciaux terrains pour développer le portefeuille et suivre les 

demandes entrantes.  

Les missions principales du poste :  

• Suivre les demandes entrantes (Web, appels téléphoniques, Salons, Social Selling…), 

alimenter et développer le portefeuille client,  

• Dispatcher les leads de manière stratégique vers les commerciaux 

• Négocier les conditions commerciales de la vente 

• Cibler et prospecter les clients qui vous sont attribués 

• Effectuer une veille commerciale et technologique 

• S’approprier et utiliser quotidiennement les outils (CRM, ERP…) afin de mener à bien les 

missions et faciliter la communication en interne 

• Interagir en permanence avec nos clients. 

• Participer aux missions structurelles et qualités de l’entreprise 

• Possibilité des déplacements ponctuels chez les clients en accompagner avec les 

responsables de région. 

• Motiver par la vente et les démonstrations en ligne. 

 

Profil du poste : 

• Titulaire d’un Bac+2 à Bac+5 commercial ou technico-commercial, vous avez de réelles 
appétences commerciales (négociation et relation client) 

• Vous avez une expérience réussie de minimum 3 ans dans le développement commercial  

• Une première expérience dans le domaine de la mesure physique serait fortement appréciée 

 

 

 



 
 

 

• Vous avez une aisance relationnelle et une excellente communication à l’oral comme à l’écrit 

• Polyvalent et un sens inné de l’organisation 

• Capacité à travailler en autonomie et en équipe, vous savez vous adapter à toutes les 

situations 

• L’écoute et l’empathie seront nécessaires dans l’exercice de ce poste 

• Un bon niveau d’anglais est requis à l’écrit et à l’oral (minimum B2) 

 

Informations diverses : 

− Type de contrat : CDD 

− Durée : 6 mois 

− Bureau : Toulouse 

− Prise de poste : dès que possible 

 

Avantages : 

− Entreprise disposant d’une ambiance conviviale et attentive au bien-être de ses salariés  

− Equipe multiculturelle 

− RTT 

− Rémunération sur 12 mois 

− Accord d’intéressement 

− Mutuelle individuelle ou familiale et prévoyance prise en charge à 100% par l’employeur 

− Ticket restaurant d’une valeur faciale de 9.50 euros sur la base d’un forfait mensuel, la part 
employeur s’élève à 60% 

− Parking à disposition des salariés et transports en commun près de l’entreprise 

− Séminaire d’entreprise et fête de fin d’année 
 

Pour candidater : 

Merci d’envoyer un CV à l’adresse suivante : rh@alliantech.com  

Un contrôle de référence pourra être effectué auprès d’employeurs précédents. 

Ce poste est ouvert aux personnes en situation de handicap. 

 

mailto:rh@alliantech.com

